AURIG G FORHATION

DEDUC ME AD SCIENTIAM

Formation Technico-commercial
6 modules

Vous pourrez acquérir I'amélioration souhaitée de vos connaissances pour vous permettre I’évolution,
la réussite, I'emploi ou autre objectif visé.

> LE MODULE 1 « ACTIVITE DU CHARGE D’AFFAIRE » a pour objectif de transmettre les outils
nécessaires pour assurer I'interface entre I'entreprise et ses marchés, la compréhension du besoin
client et la réponse de la société, du fournisseur par rapport au produit proposé.

> LE MODULE 2 « VENTE DE SOLUTIONS » vous permettra d’acquérir les moyens pour négocier et
vendre une solution Technico-commerciale.

> LE MODULE 3 « GESTION DES CONTRATS ET DEVELOPPEMENTS DE CLIENTELES » vous apportera
les connaissances pour développer sa clientéle et de la fidéliser.

> LE MODULE 4 « PROSPECTION ET ORGANISATION COMMERCIALE » vous transmettra les outils
pour organiser votre action commerciale.

> LE MODULE 5 « LA GESTION COMMERCIALE » a pour objectif de vous donner les outils pour
développer votre gestion commerciale en étoffant vos connaissances du marché, des regles de
comptabilité et du droit juridique des affaires.

> LE MODULE 6 « ASPECT TECHNOLOGIQUE » vous permettra d’obtenir les outils de la
communication technique.

Pour connaitre le détail de chaque module, rendez-vous sur notre site internet :
aurigaformation.com

Vous pouvez vous inscrire a nos sessions en inter ou
organiser une session au sein de votre entreprise en intra.

Voir le CALENDRIER DE FORMATIONS, ci-aprés >

POUR PRENDRE CONTACT :

contact@aurigaformation.com
Genevieve PEREZ : 06 98 48 88 66

Centre AURIGA FORMATION
12 Avenue Maréchal de Lattre de Tassigny 69330 MEYZIEU - Siret : 921 965 950 00014

Email : direction@aurigaformation.com - Tél : 06 98 48 88 66
Déclaration d’activité enregistrée sous le numéro 84692045169 auprés du préfet de région Auvergne-Rhdne-Alpes.
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